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ç‡ ‰‡˜Â, ‚ Á‡„ÓÓ‰ÌÓÏ ‰ÓÏÂ
Если вы постоянно живете за городом или на все лето уезжаете на дачу, вам

стоит выбрать модель, которая способна охладить сразу несколько комнат.

Ç Í‚‡ÚËÂ
Для начала определите место в доме, где вы проводите больше всего вре-

мени. Или комнату (гостиную, кухню) на солнечной стороне, где в знойный
день жарко, как в сауне.

В данный момент вы только строите
коттедж

На уровне проектирования семейного гнезда можно
запланировать установку канального кондиционера.
Это один самых дорогих вариантов охлаждения поме-
щения, но зато самый эстетичный и грамотный (подроб-
нее о достоинствах и недостатках такого вида кондици-
онера читайте на стр. 56).

Toshiba RAV-SM801BT/AT-E (поме-
щение до 70 м2)

Цена: 5 тысяч долларов. Монтаж-
ные работы - от 700 долларов плюс
расходные материалы.

Спальня
óÚÓ·˚ ÒÎ‡‰ÍÓ ÒÔ‡Ú¸ Ë ·Ó‰Ó ÔÓÒ˚Ô‡Ú¸Òfl, ÚÂÏÔÂ‡ÚÛ‡ ‚ ÍÓÏÌ‡ÚÂ ‰ÓÎÊ-

Ì‡ ·˚Ú¸ ÍÓÏÙÓÚÌÓÈ. Ä ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ - ‡·ÓÚ‡Ú¸ Ú‡Í ÚËıÓ, ˜ÚÓ·˚ ÌÂ ÏÂ¯‡Ú¸
ÒÏÓÚÂÚ¸ Í‡ÒË‚˚Â ÒÌ˚. ë Ú‡ÍËÏË ÌÂÎÂ„ÍËÏË Á‡‰‡˜‡ÏË ÒÔ‡‚flÚÒfl Ì‡ÒÚÂÌ-
Ì˚Â ËÌ‚ÂÚÓÌ˚Â ÒÔÎËÚ-ÒËÒÚÂÏ˚: ÓÌË ‡·ÓÚ‡˛Ú ÔÓ˜ÚË ·ÂÒ¯ÛÏÌÓ, ÔÓ‰‰Â-
ÊË‚‡˛Ú ÔÓÒÚÓflÌÌÛ˛, ÚÓ˜ÌÓ Á‡‰‡ÌÌÛ˛ ‚‡ÏË ÚÂÏÔÂ‡ÚÛÛ Ë ÛÏÂ˛Ú, ÒÌËÊ‡fl
Ó·ÓÓÚ˚, ÔÂÂıÓ‰ËÚ¸ Ì‡ «ÒÔfl˘ËÈ» ÂÊËÏ. Ä Â˘Â Ú‡ÍËÂ ÏÓ‰ÂÎË Ì‡ÏÌÓ„Ó
˝ÍÓÌÓÏÌÂÂ - ÓÌË Ò·ÂÂ„‡˛Ú ‰Ó 30% ˝ÎÂÍÚË˜ÂÒÚ‚‡ Ë ÓÒÌ‡˘ÂÌ˚ ÒÓ‚ÂÏÂÌ-
Ì˚ÏË ÒËÒÚÂÏ‡ÏË Ó˜ËÒÚÍË ‚ÓÁ‰Ûı‡.

ÉÎ‡‚ÌÓÂ - Ì‡Ô‡‚ÎflÚ¸ ‚ÓÁ‰Û¯Ì˚È ÔÓÚÓÍ Ú‡Í, ˜ÚÓ·˚ ÓÌ ÌÂ ‰ÛÎ Ôfl-
ÏÓ Ì‡ ÍÓ‚‡Ú¸ ËÎË ‰Ë‚‡Ì, „‰Â
‚˚ ÓÚ‰˚ı‡ÂÚÂ.

Toshiba RAS- B10EKVP
(площадь до 25 м2)

Цена: 1400 долларов.
Стоимость монтажа - от
240 долларов.

Кухня
В помещении, где вы варите суп или запекаете индейку к семейному ужину, конди-

ционер нужен как нигде в доме. Он будет не только остужать воздух, но и бороться с
аппетитными запахами. Правда, в кондиционерах, которые установлены на кухне,
фильтры загрязняются очень быстро. И чистить их придется гораздо чаще, чем в дру-
гих комнатах. Чаще всего для кухни выбирают оконный моноблок или мощную сплит-
систему.

Toshiba RAS-07 GKP (пло-
щадь до 21 м2)

Цена: от 730 долларов.
Cтоимость монтажа - от
240 долларов.

Гостиная
Основное требование, которое предъявляется к устройствам для гостиной, - эстетич-

ный внешний вид. Кондиционер не должен выбиваться из общего стиля интерьера или,
если вы не любитель холодного hi-tech, быть грамотно замаскирован.

Toshiba RAS-10NKV
(площадь до 25 м2

Цена: 1100 долла-
ров. Стоимость монта-
жа - от 240 долларов.

Дом давно построен
Выбирайте мульти-сплит-систему. К од-

ному внешнему блоку можно подклю-
чить несколько внутренних - от 2 до 9
штук.  Это могут быть модели разной
мощности  и разного типа. Правда, у та-
кой конструкции есть недостатки. На-
пример, монтаж всей системы стоит
дорого - ничуть не дешевле, чем если бы
вы установили в доме несколько отдель-
ных устройств. Ну и самое главное, если
вдруг «умрет» внешний блок, то пока его

не отремонтируют, ни один из внутрен-
них работать не будет.

Зато мульти-сплит не испортит внеш-
ний вид здания лишними не очень эсте-
тичными конструкциями. Ведь «короб-
ку» придется повесить всего в одном
месте.

Toshiba RAS-3M26YAV-E + 3*RAS-
M10NKV-E (на 3 комнаты, общая пло-
щадь до 70 м2).

Цена: 2897 долларов. Стоимость
монтажа - от 480 долларов.

Вы ограничены в деньгах и можете
позволить себе только одну, самую
простую модель

Покупайте напольный кондиционер. Он вообще не требует
установки. Так как с помощью специальных колесиков его
можно перекатывать из комнаты в комнату. Главное - вывести
гибкий воздуховод (через него будет «уходить» горячий воздух)
на улицу через форточку или отверстие в стене. Главный недо-
статок напольного кондиционера - высокий уровень шума, ог-
раниченная мощность и довольно высокая цена (примерно рав-
на цене средней сплит-системы).

Toshiba Carrier 51AKS (площадь до 23 м2)
Цена: 876 долларов.

Вы хотите установить кондиционер:

Советы дизайнера и технолога о том, как грамотно
вписать «кондишен» в интерьер, читайте на стр. 56. ➥

Канальный кондиционер «прячут»
под подвесным потолком.

Лето, душно, комары:

я спасаюсь
от жары!
ëÔÂˆË‡ÎËÒÚ˚ ÍÓÏÔ‡ÌËË TOSHIBA
ÔÓ‰ÒÍ‡Á˚‚‡˛Ú, Í‡Í ‚˚·‡Ú¸
«Ô‡‚ËÎ¸ÌÛ˛» ÏÓ‰ÂÎ¸ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ‡

ÑÂÌ¸ ÓÚÓ ‰Ìfl ÒÚÓÎ·ËÍ ÚÂÏÓÏÂÚ‡ Ì‡„ÎÓ ÔÓÎÁÂÚ ‚‚Âı. óÛÚ¸ Á‡ÏÂÚÌ˚È ‚Â-
ÚÂÓÍ Ë ÌÂ ‰ÛÏ‡ÂÚ ‡Á„ÓÌflÚ¸ ‰ÛıÓÚÛ. 

- ÇÒÂ, Ò ÏÂÌfl ı‚‡ÚËÚ! - Â¯‡ÂÚÂ ‚˚ Ë Ì‡·Ë‡ÂÚÂ ÌÓÏÂ ÍÓÏÔ‡ÌËË, ÚÓ„Û˛˘ÂÈ
ÍÎËÏ‡ÚË˜ÂÒÍËÏ Ó·ÓÛ‰Ó‚‡ÌËÂÏ.

äÓÌÂ˜ÌÓ, ÔË ÔÓÍÛÔÍÂ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ‡ ·ÂÁ ËÌ‰Ë‚Ë‰Û‡Î¸ÌÓÈ ÍÓÌÒÛÎ¸Ú‡ˆËË ÔÓÙÂÒÒË-
ÓÌ‡Î‡ Ó·ÓÈÚËÒ¸ ÒÎÓÊÌÓ. «äÓÏÒÓÏÓÎÍ‡», ÔÓÒÓ‚ÂÚÓ‚‡‚¯ËÒ¸ ÒÓ ÒÔÂˆË‡ÎËÒÚ‡ÏË ËÁ
ÍÓÏÔ‡ÌËË Toshiba, ÒÓÒÚ‡‚ËÎ‡ ÌÂÒÍÓÎ¸ÍÓ ‚ÓÔÓÒÓ‚. éÚ‚ÂÚË‚ Ì‡ ÌËı, ‚˚ ‚ ‰‚‡ Ò˜ÂÚ‡

‡Á·ÂÂÚÂÒ¸, Í‡ÍÓÈ ËÏÂÌÌÓ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ ‚‡Ï ÌÛÊÂÌ.
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ÑËÁ‡ÈÌÂ˚ Ë
ÚÂıÌÓÎÓ„Ë ÌÂÛÚÓÏËÏÓ
ÒÔÓflÚ, „‰Â Ë Í‡Í ‚ ‰ÓÏÂ
‡ÁÏÂÒÚËÚ¸
ÍÎËÏ‡ÚË˜ÂÒÍÛ˛
ÒËÒÚÂÏÛ. èÓ·ÎÂÏ Ò
ÛÒÚ‡ÌÓ‚ÍÓÈ Ú‡ÍÓÈ
ÚÂıÌËÍË ‰ÂÈÒÚ‚ËÚÂÎ¸ÌÓ
ÏÌÓ„Ó. ë Ó‰ÌÓÈ
ÒÚÓÓÌ˚,
ÒÚ‡Ì‰‡ÚÌ˚Â, ÚËÔÓ‚˚Â
Í‚‡ÚË˚ ÌÂ
ÔËÒÔÓÒÓ·ÎÂÌ˚ ÔÓ‰
ÏÓ˘Ì˚Â ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ˚:
ËÌÓ„‰‡ ‚ ÌÂ·ÓÎ¸¯Ëı
ÍÓÏÌ‡Ú‡ı ‰‡ÊÂ
‚ÂÌÚËÎflÚÓ Ò ÚÛ‰ÓÏ
Û‰‡ÂÚÒfl ÔËÒÚÓËÚ¸. Ä
Ò ‰Û„ÓÈ ÒÚÓÓÌ˚,
ÏÌÓ„ËÂ ‚Î‡‰ÂÎ¸ˆ˚,
‚ÎÓÊË‚¯ËÒ¸ ‚
ÒÚËÎ¸Ì˚È Ë ‰ÓÓ„ÓÈ
ÂÏÓÌÚ, ÔÓÒÚÓ
·ÓflÚÒfl «ÛÓ‰Ó‚‡Ú¸»
„ÓÏÓÁ‰ÍÓÈ
ÍÓÌÒÚÛÍˆËÂÈ Ò‚ÓÂ
ÊËÎË˘Â.

- èÂ‰ÒÚ‡‚ÎÂÌËfl Î˛‰ÂÈ Ó
ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂÂ Í‡Í Ó ÒÚ‡¯-
ÌÓÏ ÚÂıÌË˜ÂÒÍÓÏ ˜Û‰Ó‚Ë˘Â
‰‡‚ÌÓ ÛÒÚ‡ÂÎË, - ‡ÒÒÛÊ‰‡ÂÚ
ÇËÚ‡ÎËÈ äÛÁÌÂˆÓ‚, ÛÍÓ‚Ó-
‰ËÚÂÎ¸ ÓÚ‰ÂÎ‡ ÔÓ‰‡Ê Ó‰ÌÓÈ
ËÁ ÍÓÏÔ‡ÌËÈ, ÓÙËˆË‡Î¸ÌÓ
ÔÓÒÚ‡‚Îfl˛˘Ëı Ó·ÓÛ‰Ó‚‡ÌËÂ
Toshiba. - ëÂ„Ó‰Ìfl ÒÛ˘ÂÒÚ‚Û-
ÂÚ Ó„ÓÏÌÓÂ ÍÓÎË˜ÂÒÚ‚Ó ‡Á-
ÌÓÓ·‡ÁÌ˚ı Â¯ÂÌËÈ: ÍÓÌ-
‰ËˆËÓÌÂ ÏÓÊÂÚ Ë „‡ÏÓÌË˜-
ÌÓ ‚ÔËÒ‡Ú¸Òfl ‚ ËÌÚÂ¸Â, Ë
ÔËÌÓÒËÚ¸ Ó„ÓÏÌÛ˛
ÔÓÎ¸ÁÛ ‚ÒÂÈ ÒÂÏ¸Â.

ÉÎ‡‚ÌÓÂ - ÔÓ‰ÛÏ‡ÈÚÂ
Ó ÚÓÏ, Í‡Í ÛÒÚÓÈÒÚ‚Ó
·Û‰ÂÚ ÒÏÓÚÂÚ¸Òfl ‚ ‚‡-
¯ÂÈ Í‚‡ÚËÂ, Á‡·Î‡-
„Ó‚ÂÏÂÌÌÓ. ÖÒÎË ˜Ë-
ÒÚÓ‚‡fl ÓÚ‰ÂÎÍ‡ ÓÍÓÌ-
˜ÂÌ‡, ÚÓ ÛÒÚ‡ÌÓ‚ËÚ¸
Í‡Ì‡Î¸Ì˚È ÍÓÌ‰ËˆËÓ-
ÌÂ ·Û‰ÂÚ ÌÂÂ‡Î¸ÌÓ, ‡ ‚
ÒÎÛ˜‡Â Ò Ì‡ÒÚÂÌÌ˚Ï - ‚˚
Ó·Â˜ÂÌ˚ Ì‡ ÔÎ‡ÒÚËÍÓ‚˚È
ÍÓÓ· ‰Îfl ÍÓÏÏÛÌËÍ‡ˆËÈ.
ìÒÚ‡Ì‡‚ÎË‚‡Ú¸ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ
ÌÛÊÌÓ ‚Ó ‚ÂÏfl ÂÏÓÌÚ‡, ‡
ÌÂ ÔÓÒÎÂ!

ç‡È‰Ë ÏÂÌfl,
ÂÒÎË ÒÏÓÊÂ¯¸!

- ãÛ˜¯ËÈ ‚‡Ë‡ÌÚ ‰Îfl ‚Î‡-
‰ÂÎ¸ˆÂ‚-˝ÒÚÂÚÓ‚, ÒÚÂÏfl-
˘ËıÒfl ÒÔflÚ‡Ú¸ «‚ÓÁ‰Ûı» ÔÓ-
‰‡Î¸¯Â, - ˝ÚÓ Í‡Ì‡Î¸Ì‡fl
ÒÔÎËÚ-ÒËÒÚÂÏ‡, - Û‚ÂÂÌ ÇË-
Ú‡ÎËÈ äìáçÖñéÇ. - ùÚÓ
„‡ÏÓÚÌÓ Ë Ò ÚÓ˜ÍË ÁÂÌËfl
ÍÓÏÏÛÌËÍ‡ˆËÈ, Ë ÔÓ ‚ÓÁ‰Û-
ıÓ‡ÒÔÂ‰ÂÎÂÌË˛. 

ÇÌÛÚÂÌÌËÈ ·ÎÓÍ Ë ‚ÓÁ‰Û-
ıÓ‚Ó‰˚, ‡ÒÔÂ‰ÂÎfl˛˘ËÂ Óı-
Î‡Ê‰ÂÌÌ˚È ‚ÓÁ‰Ûı, ÛÒÚ‡Ì‡‚-
ÎË‚‡˛Ú Á‡ ÔÓ‰‚ÂÒÌ˚Ï ÔÓÚÓÎ-
ÍÓÏ. äÒÚ‡ÚË, Ú‡Í‡fl ÒËÒÚÂÏ‡
ÏÓÊÂÚ Á‡ÔÓÒÚÓ ÓÒ‚ÂÊ‡Ú¸
Ò‡ÁÛ ÌÂÒÍÓÎ¸ÍÓ ÍÓÏÌ‡Ú.

éÚ‚ÂÒÚËfl, ËÁ ÍÓÚÓ˚ı ÔÓ-
ÒÚÛÔ‡ÂÚ ÔÓıÎ‡‰‡, ‡ÒÔÓÎ‡„‡-
˛ÚÒfl Ì‡ ‚ÌÂ¯ÌÂÈ ˜‡ÒÚË ÔÓ‰-
‚ÂÒÌÓ„Ó ÔÓÚÓÎÍ‡, ÌÓ ‚ÒÂ ‡‚-
ÌÓ ÌÂ ÔÓÚflÚ ËÌÚÂ¸Â. Ç ÔÓ-
ÒÎÂ‰ÌÂÂ ‚ÂÏfl ÔÓËÁ‚Ó‰ËÚÂ-
ÎË ÔÂ‰Î‡„‡˛Ú ‚ÂÌÚËÎflˆËÓÌ-
Ì˚Â Â¯ÂÚÍË ‡ÁÌ˚ı ˆ‚ÂÚÓ‚
Ë ÙÓÏ. ùÚÓ ÔÓÁ‚ÓÎflÂÚ ÔÂ-
‚‡˘‡Ú¸ Ëı ‚ ÏÓ‰Ì˚Â ‰ËÁ‡È-
ÌÂÒÍËÂ ¯ÚÛ˜ÍË. ïÓÚËÚÂ,
˜ÚÓ·˚ Â¯ÂÚÍË ÌÂ ÒÏÓÚÂ-
ÎËÒ¸ ·ÂÁ‚ÍÛÒÌ˚ÏË ÔflÏÓ-
Û„ÓÎ¸ÌËÍ‡ÏË, ÒÓ˜ÂÚ‡ÈÚÂ Ëı

ÔÓ ˆ‚ÂÚÛ Ò Ó·Ë‚ÍÓÈ ÏÂ·ÂÎË,
ÒÚÂÌ‡ÏË, ¯ÚÓ‡ÏË. Ç Ó·˘ÂÏ,
Ú‚ÓËÚÂ, Ù‡ÌÚ‡ÁËÛÈÚÂ!

«äÓÌ‰Ë¯ÂÌ»
‚ÏÂÒÚÓ Í‡ÚËÌ˚

ë‡Ï‡fl ‡ÒÔÓÒÚ‡ÌÂÌÌ‡fl
ÍÎËÏ‡ÚË˜ÂÒÍ‡fl ÒËÒÚÂÏ‡ - Ì‡-
ÒÚÂÌÌ˚È ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ. éÌ
ıÓÓ¯ Ë ‰Îfl ‰ÓÏ‡, Ë ‰‡ÊÂ ‰Îfl
ÓÙËÒ‡, Ú‡Í Í‡Í ‚ ‰‚‡ Ò˜ÂÚ‡ Óı-
Î‡Ê‰‡ÂÚ ÔÓÏÂ˘ÂÌËÂ ÓÚ 15 ‰Ó
70 Í‚‡‰‡ÚÌ˚ı ÏÂÚÓ‚. ÇÌÛÚ-
ÂÌÌËÈ ·ÎÓÍ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ‡
ÛÒÚ‡Ì‡‚ÎË‚‡˛Ú Ì‡ ÒÚÂÌÂ, ‡
Ì‡ÛÊÌ˚È - Á‡ ÓÍÌÓÏ.

ä ÒÓÊ‡ÎÂÌË˛, ÒÂ„Ó‰Ìfl ‡Á-
ÌÓˆ‚ÂÚÌ˚Â ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ˚
‚˚ÔÛÒÍ‡˛Ú ‚ ÓÒÌÓ‚ÌÓÏ ÍÓ-
ÂÈÒÍËÂ Ë ÍËÚ‡ÈÒÍËÂ ÔÓËÁ-
‚Ó‰ËÚÂÎË. è‡‚‰‡, ÒÂ‰Ë Ó„-
ÓÏÌÓ„Ó ‡ÁÌÓÓ·‡ÁËfl ÏÓ‰Â-
ÎÂÈ Ó˜ÂÌ¸ ÚÛ‰ÌÓ ÔÓ‰Ó·‡Ú¸
˜ÚÓ-ÚÓ ËÌÚÂÂÒÌÓÂ. Ç˚·Ó
ˆ‚ÂÚÓ‚ ÒÛ˘ÂÒÚ‚ÂÌÌÓ Ó„‡ÌË-
˜ÂÌ, ‰‡ Ë ‰ËÁ‡ÈÌ Ú‡ÍËı ·ÎÓ-
ÍÓ‚ ÌÂ ‚ÒÂÏ ÔËıÓ‰ËÚÒfl ÔÓ
‚ÍÛÒÛ. 

àÏÂÌËÚ˚Â flÔÓÌÒÍËÂ ÍÓÏ-
Ô‡ÌËË ÒÓÁ‰‡˛Ú ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ-
˚ ÚÓÎ¸ÍÓ ‚ Ó‰ÌÓÏ ˆ‚ÂÚÓ‚ÓÏ
Â¯ÂÌËË - ˝ÚÓ ÍÎ‡ÒÒË˜ÂÒÍËÈ
«ÎÛÌÌ˚È ·ÂÎ˚È» ˆ‚ÂÚ ‚ ÒÓ˜Â-
Ú‡ÌËË ÒÓ ÒÚÓ„ËÏ ‰ËÁ‡ÈÌÓÏ

Ô‡ÌÂÎË. å‡ÍÒËÏÛÏ, ˜ÚÓ ÔÓÁ-
‚ÓÎfl˛Ú ÒÂ·Â flÔÓÌˆ˚, - ÌÂ-
·ÓÎ¸¯ËÂ ˆ‚ÂÚÌ˚Â ‚ÒÚ‡‚ÍË Ì‡
ÔÂÂ‰ÌÂÈ Ô‡ÌÂÎË. Ç ÔËÌˆË-
ÔÂ Ú‡ÍËÂ ·ÎÓÍË ‰ÓÒÚ‡ÚÓ˜ÌÓ
ÌÂÈÚ‡Î¸Ì˚ Ë ÌÂ ÔÓÚflÚ Ó·-
˘ËÈ ‰ËÁ‡ÈÌ.

óÚÓ ‰ÂÎ‡Ú¸, ÂÒÎË ‚‡Ï ÌÛÊÂÌ
ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ ‰Û„Ó„Ó ˆ‚ÂÚ‡?
èÓÔÓ·ÛÈÚÂ Ò‡ÏË ÒÚ‡Ú¸ ‰Ë-
Á‡ÈÌÂÓÏ! ÇÂ‰¸ ÔÂÂ‰Ìflfl Ô‡-
ÌÂÎ¸ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ‡ ÎÂ„ÍÓ
ÒÌËÏ‡ÂÚÒfl.

ê‡Á Â¯ÂÚÍ‡,
‰‚‡ Â¯ÂÚÍ‡!

ä‡ÒÒÂÚÌ˚Â ÍÓÌ‰ËˆËÓ-
ÌÂ, Í‡Í Ë Í‡Ì‡Î¸Ì˚Â,
Ôfl˜ÛÚ ÔÓ‰ ÔÓ‰‚ÂÒÌ˚Ï
ÔÓÚÓÎÍÓÏ. è‡‚‰‡, ÓÌË
‰Ó‚ÓÎ¸ÌÓ „ÓÏÓÁ‰ÍËÂ Ë
·ÓÎ¸¯ËÂ (Ëı ‡ÁÏÂ˚ ‰Ó-
ÒÚË„‡˛Ú 1200x600 ÏÏ).
èÓ˝ÚÓÏÛ ‰Îfl ÊËÎ˚ı ÔÓ-
ÏÂ˘ÂÌËÈ Ú‡ÍËÂ ÛÒÚÓÈÒÚ-
‚‡ ÔËÏÂÌfl˛ÚÒfl ‰ÓÒÚ‡-
ÚÓ˜ÌÓ Â‰ÍÓ.

àı ÌÂ·ÓÒÍÛ˛ ÏÓ„Û˜Û˛
Í‡ÒÓÚÛ Ó·˚˜ÌÓ ÒÍ˚‚‡-
˛Ú Á‡ ‰ÂÍÓ‡ÚË‚ÌÓÈ Â-
¯ÂÚÍÓÈ Ò ‡ÒÔÂ‰ÂÎË-
ÚÂÎ¸Ì˚ÏË Ê‡Î˛ÁË. ùÚÓ
ÔÓÁ‚ÓÎflÂÚ Â„ÛÎËÓ‚‡Ú¸
ÔÓÚÓÍË Ë ‡ÒÔÂ‰ÂÎflÚ¸
‚ÓÁ‰Ûı ÔÓ ˜ÂÚ˚ÂÏ Ì‡Ô‡-
‚ÎÂÌËflÏ.

Дизайнер студии дизайна и архитекту-
ры Alter Ego Камил ИЗРАИЛОВ:

- Действительно, у нас, дизайнеров, с кон-
диционерами - настоящая беда. Почти всегда
климатическое оборудование смотрится как
чужеродный объект интерьера. Как мы реша-
ем эту проблему? Ну, во-первых, если дизайн
квартиры выдержан в современном стиле
(минимализм, hi-tech), то в принципе можно
оставить все как есть. Кондиционер с глад-
кой поверхностью, окрашенный в белый, чер-
ный цвета или металлик, смотрятся вполне
прилично. Если же заказчик мечтает о клас-
сической гостиной, комнате в стиле арт-де-
кор, модерн, то проблем появляется гораздо
больше. На установку кассетных и канальных
кондиционеров люди соглашаются редко - в

наших домах и без того не очень высокие по-
толки. Приходится останавливаться на на-
стенных вариантах. Один из выходов - спря-
тать кондиционер в специально изготовлен-
ный корпус, стилизованный под общий ин-
терьер, оформить его разнообразными клас-
сическими элементами, кронштейнами. Гру-
бо говоря, «зашить» кондиционер в шкаф с
открытым дном, откуда будет поступать хо-
лодный воздух. Фронтальную часть тоже при-
ходится обыгрывать, например, решетками.
Жаль, что производители до сих пор не доду-
мались выпускать дополнительно к высоко-
классному оборудованию декоративные на-
кладки, элементы из дерева, кожи. Проблем
- и у дизайнеров, и у технологов - было бы на-
много меньше.

ДРУГОЕ МНЕНИЕ

Не парься!
Современный кондиционер - это не просто полезная

техническая штучка, но еще и важная деталь интерьера

Здоровье 
или дизайн?

Выбирая кондиционер, специа-
листы советуют в первую оче-
редь руководствоваться функци-
ональностью устройства. «Хоро-
ший» кондиционер должен обла-
дать достаточной мощностью
(это зависит от вида помещения,
где вы его установите), равно-
мерно охлаждать воздух, бес-
шумно работать и не создавать
дискомфорта направлением по-
тока холодного воздуха.

Обожаете розовый цвет и хоти-
те подобрать «кондишен» для
спальни в тон штор и стен нежно-
го оттенка? Не забудьте, перед
тем как делать покупку, внима-
тельно простестировать устрой-
ство. Оно должно работать, как
мышка, не нарушая ваш сон, и
правильно разгонять воздух, не
сдувая вас с кровати.

СОВЕТ

Настенные модели 
мы «прячем» в шкаф!

Прохлада
скрывается 

в… кладовке!
Даже если у вас не очень высо-

кие потолки и канальный конди-
ционер вам не по зубам, не рас-
страивайтесь. Существует и дру-
гой стильный вариант климатиче-
ской системы. Почти в каждой
квартире наверняка есть техни-
ческое помещение, или кладов-
ка.

- Там можно разместить сам
кондиционер, - советует Виталий
Кузнецов. - А воздуховоды вы-
брать плоские, прямоугольные,
Их можно задекорировать и пре-
вратить в элемент дизайна (в
стиле техно).

КСТАТИ
èãûëõ

äÄçÄãúçõï
äéçÑàñàéçÖêéÇ

+ Практически незаметны
+ Способны подавать воздух

сразу в несколько комнат
+ Возможность подмеса

наружного воздуха 
(до 30%)

åàçìëõ
1 Дорогая 

и сложная установка
1 Главное требование -

высокие потолки 
(не ниже трех

метров)
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èÓ˜ÂÏÛ ‚ ÎÂÒÛ, Ì‡ ÏÓÒÍÓÏ
ÔÓ·ÂÂÊ¸Â Ë Ì‡ „ÓÌÓÎ˚ÊÌÓÏ
ÍÛÓÚÂ ‰˚¯ËÚÒfl Ì‡ÏÌÓ„Ó
ÎÂ„˜Â, ˜ÂÏ ‰‡ÊÂ ‚ Ò‡ÏÓÈ Ì‡‚Ó-
Ó˜ÂÌÌÓÈ „ÓÓ‰ÒÍÓÈ Í‚‡ÚË-
Â? ÇÒÂ ‰ÂÎÓ ‚ ÚÓÏ, ˜ÚÓ Ì‡
ÛÎËˆÂ Ë ‚ ÔÓÏÂ˘ÂÌËË ‚ÓÁ‰Ûı
‡ÁÌ˚È. êfl‰ÓÏ Ò ÔËÓ‰ÓÈ  ÓÌ
Ì‡Ò˚˘ÂÌ ÓÚËˆ‡ÚÂÎ¸Ì˚ÏË
(ÍËÒÎÓÓ‰Ì˚ÏË) ËÓÌ‡ÏË - Ì‡-
ÒÚÓfl˘ËÏË «ÔËÓ‰Ì˚ÏË ‚Ë-
Ú‡ÏËÌ‡ÏË». Ä ‚ÓÚ ‚ Á‰‡ÌËflı
ÊË‚ÂÚ Ó˜ÂÌ¸ Ï‡ÎÓ ÔÓÎÂÁÌ˚ı
˜‡ÒÚËˆ. á‡ÚÓ ıÓÚ¸ ‚ ÓÙËÒ‡ı,
Í‚‡ÚË‡ı Ë ‰‡ÊÂ Á‡„ÓÓ‰Ì˚ı
‰ÓÏ‡ı ÓÚ·‡‚ÎflÈ Ô˚ÎË, ‚Â‰-
Ì˚ı ÏËÍÓÓ„‡ÌËÁÏÓ‚, ·‡ÍÚÂ-
ËÈ. íÓÎ¸ÍÓ ÔÂ‰ÒÚ‡‚¸ÚÂ: ‚
‰ÓÏÂ, „‰Â Ï˚ ÊË‚ÂÏ, ‚ÓÁ‰Ûı
‡Ê ‚ 5 ‡Á „flÁÌÂÂ, ˜ÂÏ ‰‡ÊÂ
Ì‡ Ò‡ÏÓÈ Á‡„‡ÁÓ‚‡ÌÌÓÈ ‡‚ÚÓ-
Ï‡„ËÒÚ‡ÎË. Ä ËÁ-Á‡ Ô˚ÎË,
ÛÚ‚ÂÊ‰‡˛Ú ‚‡˜Ë, ‚ÓÁÌËÍ‡-
ÂÚ ˆÂÎ˚È ·ÛÍÂÚ ÌÂÔËflÚÌ˚ı
·ÓÎÂÁÌÂÈ - ÓÚ ‡ÎÎÂ„ËË ‰Ó ‡Ò-
ÚÏ˚.

«ãÂ˜ËÏ»
‚ÓÁ‰Ûı

Ñ‡ÊÂ ÂÒÎË ‚˚ ˜ÛÚ¸ ÎË ÌÂ
Í‡Ê‰˚È ‰ÂÌ¸ ·Â„‡ÂÚÂ ÔÓ
Í‚‡ÚËÂ Ò Ô˚ÎÂÒÓÒÓÏ, ·ÂÁ
ÍÓÌˆ‡ ÔÓ‚ÂÚË‚‡ÂÚÂ ÍÓÏÌ‡-
Ú˚ Ë ÓÚÓ‚Ò˛‰Û ÒÏ‡ıË‚‡ÂÚÂ
Ô˚Î¸ ‚Î‡ÊÌÓÈ ÚflÔÍÓÈ, ‚ÓÁ-
‰Ûı ÓÚ ˝ÚÓ„Ó ÒÚ‡ÌÓ‚ËÚÒfl ÌÂ-
Ì‡ÏÌÓ„Ó ˜Ë˘Â Ë ÔÓÎÂÁÌÂÂ
‰Îfl Á‰ÓÓ‚¸fl.

ä‡˜ÂÒÚ‚ÂÌÌÓ Ë ÔÓÎÌÓˆÂÌ-
ÌÓ Ó˜ËÒÚËÚ¸ ‚ÓÁ‰Ûı ÏÓÊÂÚ
ÚÓÎ¸ÍÓ ÒÓ‚ÂÏÂÌÌ˚È Ó˜Ë-
ÒÚËÚÂÎ¸. èÓÒÎÂ‰ÌËÂ ÏÓ‰ÂÎË
ıÓÓ¯Ë ÚÂÏ, ˜ÚÓ ÒÓÒÚÓflÚ Ò‡-
ÁÛ ËÁ ÌÂÒÍÓÎ¸ÍËı ÙËÎ¸ÚÓ‚,
ÍÓÚÓ˚Â ¯‡„ Á‡ ¯‡„ÓÏ Û‰‡Îfl-
˛Ú ËÁ ‚ÓÁ‰Ûı‡ ‚Â‰Ì˚Â ˜‡Ò-
ÚËˆ˚ Ë ÌÂÔËflÚÌ˚Â Á‡Ô‡ıË.

ãÂÚÌËÂ ÒÚ‡‰‡ÌËfl ÓÚ Ê‡˚
Ë ‰ÛıÓÚ˚ Ò‚flÁ‡Ì˚ ÌÂ ÒÚÓÎ¸ÍÓ
Ò ‚˚ÒÓÍÓÈ ÚÂÏÔÂ‡ÚÛÓÈ ‚ÓÁ-
‰Ûı‡, ÒÍÓÎ¸ÍÓ Ò ‚˚ÒÓÍÓÈ
‚Î‡ÊÌÓÒÚ¸˛. äÓÌ‰ËˆËÓÌÂ
‡‚ÚÓÏ‡ÚË˜ÂÒÍË Â¯‡ÂÚ ˝ÚÛ
ÔÓ·ÎÂÏÛ, ÓÒÛ¯‡fl ‚ÓÁ‰Ûı ‚
ÔÓÏÂ˘ÂÌËË ‰Ó 55-60%, Ú‡ÍËÏ
Ó·‡ÁÓÏ ÏËÍÓÍÎËÏ‡Ú ÒÚ‡ÌÓ-
‚ËÚÒfl ÓÔÚËÏ‡Î¸Ì˚Ï Ë ‰˚-
¯ËÚÒfl Ì‡ÏÌÓ„Ó ÎÂ„˜Â. Ä ÂÒÎË
‚ Í‚‡ÚËÂ ÒÎË¯ÍÓÏ Ò˚Ó,
ÚÓ, Ì‡Ó·ÓÓÚ, «ÔÓ‰ÒÛ¯Ë‚‡˛Ú»
‰ÓÏ‡¯Ì˛˛ «‡ÚÏÓÒÙÂÛ».

à, Ì‡ÍÓÌÂˆ, ‰ÓÏ‡¯ÌËÈ
‚ÓÁ‰Ûı ÌÂÓ·ıÓ‰ËÏÓ Ì‡Ò˚-
˘‡Ú¸ ÔÓÎÂÁÌ˚ÏË ÓÚËˆ‡-
ÚÂÎ¸Ì˚ÏË ËÓÌ‡ÏË - ˝ÚÓ ÒÔÓ-
ÒÓ·ÒÚ‚ÛÂÚ ‡ÒÒÎ‡·ÎÂÌË˛ Ë
ÓÁ‰ÓÓ‚ÎÂÌË˛ Ó„‡ÌËÁÏ‡.

íË ‚ Ó‰ÌÓÏ
óÚÓ ÊÂ ‰ÂÎ‡Ú¸, ˜ÚÓ·˚ ÌÂ

·ÓÎÂÚ¸ Ë ıÓÚfl ·˚ ‰ÓÏ‡ ˜Û‚ÒÚ-
‚Ó‚‡Ú¸ ÒÂ·fl ·Ó‰Ó? çÂÛÊÂÎË
ÔË‰ÂÚÒfl ÔÓÍÛÔ‡Ú¸ Ò‡ÁÛ ÌÂ-
ÒÍÓÎ¸ÍÓ ÛÒÚÓÈÒÚ‚? ÇÂ‰¸ ˝ÚÓ
‰Ó‚ÓÎ¸ÌÓ ‰ÓÓ„Ó Ë Í ÚÓÏÛ ÊÂ
Á‡ÌËÏ‡ÂÚ ÏÌÓ„Ó ÏÂÒÚ‡!

ä Ò˜‡ÒÚ¸˛, ÒÓ‚ÂÏÂÌÌ˚Â
ÔÓËÁ‚Ó‰ËÚÂÎË ÍÎËÏ‡ÚË˜Â-
ÒÍÓ„Ó Ó·ÓÛ‰Ó‚‡ÌËfl ÔË‰Û-
Ï‡ÎË Ë ‚˚ÔÛÒÚËÎË ÛÏÌÓÂ ÛÒÚ-
ÓÈÒÚ‚Ó Toshiba DAISEIKAI,
ÍÓÚÓÓÂ ÒÓ˜ÂÚ‡ÂÚ ‚ ÒÂ·Â Ò‡ÁÛ
ÌÂÒÍÓÎ¸ÍÓ ‚‡ÊÌ˚ı ‰Îfl Á‰ÓÓ-
‚¸fl ‚ÒÂÈ ÒÂÏ¸Ë ÙÛÌÍˆËÈ -
Ó˜ËÒÚÍÛ, ËÓÌËÁ‡ˆË˛ Ë ‰ÂÁÓ-
‰ÓËÓ‚‡ÌËÂ ‚ÓÁ‰Ûı‡.

àÂÓ„ÎËÙ˚ 
DAISEIKAI

ç‡Á‚‡ÌËÂ ÒÂËË ÍÓÌ‰ËˆË-
ÓÌÂÓ‚ Toshiba Daiseikai ÔÓ-
fl‚ËÎÓÒ¸ ÌÂ ÒÎÛ˜‡ÈÌÓ. àÂÓ„-
ÎËÙ Dai ÓÁÌ‡˜‡ÂÚ ·ÓÎ¸¯ÓÈ,

Sei - ˜ËÒÚ˚È, ‡ Kai - ÍÓÏ-
ÙÓÚÌ˚È.

- ëÎÓ‚Ó ÔÓÎÌÓÒÚ¸˛, - ÓÚ-
Í˚ÎË ÒÂÍÂÚ ÔÓËÁ‚Ó‰ËÚÂ-
ÎË, -  ÔÂÂ‚Ó‰ËÚÒfl Í‡Í «Ë‰Â-
‡Î¸ÌÓ ÍÓÏÙÓÚÌÓÂ ÒÓÒÚÓfl-
ÌËÂ ‚ÓÁ‰Ûı‡, ÒÓÁ‰‡‚‡ÂÏÓÂ ‚
ÏËÌËÏ‡Î¸ÌÓÂ ‚ÂÏfl».

èÓÚÂ·ËÚÂÎË
‚˚·Ë‡˛Ú
˜ËÒÚÓÚÛ

çÂ Ú‡Í ‰‡‚ÌÓ ·˚ÎÓ ÔÓ‚Â-
‰ÂÌÓ Á‡ÌflÚÌÓÂ ËÒÒÎÂ‰Ó‚‡ÌËÂ.
ì ÓÒÒËflÌ ÒÔ‡¯Ë‚‡ÎË, ÔÓ-
˜ÂÏÛ ÓÌË ‚˚·Ë‡˛Ú ÚÓÚ ËÎË
ËÌÓÈ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ. Ç˚flÒ-
ÌËÎÓÒ¸, ˜ÚÓ ‰Îfl ·ÓÎ¸¯ËÌÒÚ-
‚‡ ÔÓÚÂ·ËÚÂÎÂÈ ÓÒÌÓ‚Ì˚ÏË
ÍËÚÂËflÏË ÔË ÔÓÍÛÔÍÂ
ÍÎËÏ‡ÚË˜ÂÒÍÓ„Ó Ó·ÓÛ‰Ó‚‡-
ÌËfl fl‚Îfl˛ÚÒfl Ì‡‰ÂÊÌÓÒÚ¸
ÙËÏ˚-ÔÓËÁ‚Ó‰ËÚÂÎfl Ë
·ÂÒ¯ÛÏÌÓÒÚ¸ ‡·ÓÚ˚. Ä Ì‡
ÔÂ‚ÓÏ ÏÂÒÚÂ ÔÓ ÔÓÔÛÎflÌÓ-
ÒÚË ÓÍ‡Á‡ÎÒfl ÓÚ‚ÂÚ: «äÛÔÎ˛
ÚÓÎ¸ÍÓ ÚÓÚ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ, ÍÓ-
ÚÓ˚È ÌÂ ÚÓÎ¸ÍÓ ÓıÎ‡Ê‰‡ÂÚ,
ÌÓ Â˘Â Ë Ó˜Ë˘‡ÂÚ ‚ÓÁ‰Ûı».

Вдыхай морской бриз
и лесную прохладу!
äÓÌ‰ËˆËÓÌÂ˚ Toshiba Daiseikai ÌÂ ÚÓÎ¸ÍÓ ÓıÎ‡Ê‰‡˛Ú ‚ÓÁ‰Ûı, 
ÌÓ Ë Ì‡Ò˚˘‡˛Ú Â„Ó ÔÓÎÂÁÌ˚ÏË ‰Îfl Á‰ÓÓ‚¸fl ËÓÌ‡ÏË

- Кондиционеры Daiseikai позиционируются
как отдельная линейка бытовых Hi-End
сплит-систем в модельном ряду кондиционе-
ров Toshibа, - рассказали «Комсомолке» в
российском представительстве компании
Toshiba. - Отличительной особенностью этих
систем кондиционирования является мощ-
нейшая система очистки воздуха. Инженеры
поставили перед собой цель - создать систе-
му очистки воздуха для сплит-системы, эф-
фективность которой будет аналогична быто-
вому воздухоочистителю. Для этого в конди-
ционерах серии Daiseikai применили двухсту-
пенчатый плазменный фильтр с увеличенной
поверхностью осадительных пластин, допол-
нительные дезодорирующие и антибактери-
альные фильтры, а также блок ионизатора. В
результате сплит-системы Daiseikai успешно
прошли сертификацию по японскому стан-
дарту для бытовых воздухоочистителей JEM
1467. Традиционное стремление компании
Toshiba к применению самых современных

энергосберегающих технологий не могло не
отразиться на линейке Daiseikai. В моделях
Daiseikai EKVP используется уникальный
двухроторный компрессор с инверторным
приводом. Этот компрессор разработан и за-
патентован компанией Toshiba. На данный
момент двухроторная технология активно
применяется в полупромышленных и VRF-си-
стемах Toshiba, и именно из этих систем
двухроторный компрессор пришел в быто-
вые модели. Преимущество двухроторной
схемы перед стандартной заключается в
том, что вал компрессора более сбалансиро-
ван и поэтому он может нормально работать
при очень низкой скорости вращения вала.
Это значит, что эта модель при частичной за-
грузке экономит электроэнергию. А еще кон-
диционеры Daisikai EKVP изначально проек-
тировались под озонобезопасный энергоэф-
фективный хладагент R410a и могут рабо-
тать в режиме обогрева при наружных тем-
пературах до -15оС.

КОММЕНТАРИЙ СПЕЦИАЛИСТА

Выбираем
японское?

Сегодня общепризнанными ли-
дерами в производстве сплит-сис-
тем кондиционирования являются
японские компании. Многие тех-
нические решения, которые сей-
час являются стандартными, ко-
гда-то были разработаны в науч-
но-исследовательских центрах и
внедрены в серийное производст-
во на заводах японских компаний.
Чуть позже технические идеи, со-
зданные в Стране восходящего
солнца, распространились по все-
му миру: ведущие производители
открывали заводы и центры про-
изводства своих творений все в
новых и новых странах.

Неудивительно, что сегодня най-
ти японскую сплит-систему, соб-
ранную на «родном» заводе в Япо-
нии, практически невозможно. Хо-
тя продукция известнейших брен-
дов, изготовленная на «неяпон-
ских» заводах, ни в чем не уступа-
ет «родной» технике, покупатели
по-прежнему гонятся за таинст-
венной надписью Made in Japan.
Дорогая и супертехнологичная но-
винка, произведенная в Стране
восходящего солнце, по-прежне-
му греет душу искушенных поку-
пателей. А технологичность, каче-
ство сборки и надежность япон-
ского оборудования никогда не
ставятся под сомнение. И на это,
уверены многие, есть свои веские
причины.

Одной из немногих компаний,
которые официально поставляют
в Россию климатическое оборудо-
вание с японского завода (он на-
ходится в городе Фуджи), являет-
ся Toshiba.

КСТАТИ

Японская новинка:
очищает, охлаждает, экономит 
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1ÉÓ‚ÓflÚ, ˜ÚÓ 
ÓÚ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂÓ‚

ÔÓÒÚÛÊ‡˛ÚÒfl. ÖÒÚ¸ ÎË ÒÏ˚ÒÎ
ÛÒÚ‡Ì‡‚ÎË‚‡Ú¸ ‰ÓÏ‡
ÍÎËÏ‡ÚË˜ÂÒÍÛ˛ ÒËÒÚÂÏÛ, ÂÒÎË
‚ ÒÂÏ¸Â Ï‡ÎÂÌ¸ÍËÈ Â·ÂÌÓÍ?

ãÂÚÓÏ, ÍÓ„‰‡ Ì‡ ÛÎËˆÂ ‰Û¯ÌÓ, ‚ÓÁ-
‰Ûı ‚ Í‚‡ÚËÂ ‰ÓÎÊÂÌ ·˚Ú¸ ÔÓıÎ‡‰-
Ì˚Ï. àÌ‡˜Â Ó·ËÚ‡ÚÂÎË ‰ÓÏ‡ (ÓÒÓ·ÂÌ-
ÌÓ ‰ÂÚË) ·Û‰ÛÚ ·˚ÒÚÓ ÛÚÓÏÎflÚ¸Òfl,
ÔÎÓıÓ ÒÔ‡Ú¸. èÓÒÚÓflÌÌÓ ‰ÂÊ‡Ú¸ ÓÍ-
Ì‡ Ì‡‡ÒÔ‡¯ÍÛ? Ç ˝ÚÓÏ ÒÎÛ˜‡Â ‚ÂÓ-
flÚÌ˚ ÒÍ‚ÓÁÌflÍË Ë ÔÓÒÚÛ‰‡. à ‰‡ÊÂ
˝ÚÓ ÌÂ ‚ÒÂ„‰‡ ÒÔ‡Ò‡ÂÚ ÓÚ «Ô‡ËÎÍË».

ÇÂ‰¸ ÒÓ‚ÂÏÂÌÌ˚Â ÏÓ‰ÂÎË ÌÂ ÚÓÎ¸-
ÍÓ ÓıÎ‡‰flÚ ÔÓÏÂ˘ÂÌËÂ, ÌÓ Ë ‡‚ÚÓÏ‡-
ÚË˜ÂÒÍË ÒÌËÁflÚ ‚Î‡ÊÌÓÒÚ¸ ‰Ó ÌÓ-
Ï‡Î¸Ì˚ı 55 - 60%. èË ÌÓÏ‡Î¸ÌÓÈ
‚Î‡ÊÌÓÒÚË ‰‡ÊÂ ÔÓ‚˚¯ÂÌÌ˚Â ÚÂÏÔÂ-
‡ÚÛ˚ ÔÂÂÌÓÒflÚÒfl „Ó‡Á‰Ó ÔÓ˘Â,
Ú‡Í Í‡Í ÍÓÊ‡ «‰˚¯ËÚ».

ÖÒÎË ‚˚ Â¯ËÎË ÛÒÚ‡ÌÓ‚ËÚ¸ ÍÓÌ-
‰ËˆËÓÌÂ ‚ ÍÓÏÌ‡ÚÂ, „‰Â ÔÓÒÚÓflÌÌÓ
Ì‡ıÓ‰ËÚÒfl Â·ÂÌÓÍ, ÔÓÒÎÂ‰ËÚÂ, ˜ÚÓ-
·˚ ÛÒÚÓÈÒÚ‚Ó ‡‚ÌÓÏÂÌÓ ‡ÒÔÂ‰Â-
ÎflÎÓ ‚ÓÁ‰Ûı ‚ ÔÓÏÂ˘ÂÌËË, ‡ ÌÂ ‰ÛÎÓ
ÔflÏÓ Ì‡ Ï‡Î˚¯‡. ãÛ˜¯Â ‚˚·‡Ú¸
ËÌ‚ÂÚÓÌÛ˛ ÏÓ‰ÂÎ¸: ÓÌ‡ ÏÓÊÂÚ
ÒÌËÊ‡Ú¸ ÔÓËÁ‚Ó‰ËÚÂÎ¸ÌÓÒÚ¸ Ë ‚˚-
ÔÛÒÍ‡ÂÚ ÌÂ Ú‡ÍËÂ ıÓÎÓ‰Ì˚Â ÔÓÚÓÍË,
Í‡Í Ó·˚˜Ì˚Â ÏÓ‰ÂÎË.

2 ëÎ˚¯‡Î‡, ˜ÚÓ 
ÓÚ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂÓ‚ 

Û ÏÌÓ„Ëı Î˛‰ÂÈ ÔÓfl‚ÎflÂÚÒfl
‡ÎÎÂ„Ëfl, ËÎË Ú‡Í
Ì‡Á˚‚‡ÂÏ‡fl «·ÓÎÂÁÌ¸
ÎÂ„ËÓÌÂÓ‚»?

«ÅÓÎÂÁÌ¸ ÎÂ„ËÓÌÂÓ‚» ÓÚÌÓÒËÚÒfl
ÚÓÎ¸ÍÓ Í ÒËÒÚÂÏ‡Ï Ò ‡Á‚ËÚ˚ÏË ÒÂ-
ÚflÏË ‚ÓÁ‰ÛıÓ‚Ó‰Ó‚ (‡ÏÂËÍ‡ÌÒÍËÂ
„ÂÓË ·ÓÂ‚ËÍÓ‚ Ó˜ÂÌ¸ Î˛·flÚ ÔÓ ÌËÏ

·Â„‡Ú¸). íÂÔÎÓËÁÓÎflˆËfl Ú‡ÍËı ÒÂÚÂÈ
ÒÓ ‚ÂÏÂÌÂÏ ÔËıÓ‰ËÎ‡ ‚ ÌÂ„Ó‰-
ÌÓÒÚ¸, ‚ ‚ÓÁ‰ÛıÓ‚Ó‰‡ı ÔÓfl‚ÎflÎ‡Ò¸
‚Î‡„‡.

ç‡ ‰‡ÌÌ˚È ÏÓÏÂÌÚ ÔÓ·ÎÂÏ‡ Â-
¯ÂÌ‡ ‰‡ÊÂ ‰Îfl ˆÂÌÚ‡Î¸Ì˚ı ÒËÒÚÂÏ
ÓıÎ‡Ê‰ÂÌËfl. Ä Ì‡ÒÚÂÌÌ˚È ÍÓÌ‰ËˆË-
ÓÌÂ ÏÓÊÂÚ ‚˚Á‚‡Ú¸ ‡ÎÎÂ„Ë˛, ÚÓÎ¸-
ÍÓ ÂÒÎË ÔÓÎÌÓÒÚ¸˛ Ë„ÌÓËÓ‚‡Ú¸ ËÌ-
ÒÚÛÍˆË˛ Ë „Ó‰‡ÏË ÌÂ ˜ËÒÚËÚ¸
ÙËÎ¸Ú˚ ‚ÌÛÚÂÌÌÂ„Ó ·ÎÓÍ‡.

3á‡˜ÂÏ ÌÛÊÂÌ
ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ, ÂÒÎË

„Ó‡Á‰Ó ÔÓÎÂÁÌÂÂ ‰˚¯‡Ú¸
Ò‚ÂÊËÏ ‚ÓÁ‰ÛıÓÏ Ò ÛÎËˆ˚?

ÇÓ-ÔÂ‚˚ı, ‚ ·ÓÎ¸¯Ëı „ÓÓ‰‡ı Ò
ÔÓ‚ÒÂÏÂÒÚÌÓ ÚÓ˜‡˘ËÏË Á‡‚Ó‰ÒÍËÏË
ÚÛ·‡ÏË Ë ÌÂÔÂÍ‡˘‡˛˘ËÏËÒfl ÔÓ-
ÚÓÍ‡ÏË Ú‡ÌÒÔÓÚ‡ Ì‡ ‰ÓÓ„‡ı ‚ÓÁ‰Ûı
ÌÂ Ú‡ÍÓÈ ÛÊ ˜ËÒÚ˚È. ä ÚÓÏÛ ÊÂ ‚ ÔÓ-
ÒÎÂ‰ÌÂÂ ‚ÂÏfl ÔÓfl‚ËÎËÒ¸ ÏÓ‰ÂÎË,
ÍÓÚÓ˚Â ÌÂ ÚÓÎ¸ÍÓ ÓıÎ‡Ê‰‡˛Ú ÔÓÏÂ-
˘ÂÌËÂ, ÌÓ Ó˜Ë˘‡˛Ú ‚ÓÁ‰Ûı. ç‡ÔË-
ÏÂ, Toshiba Daiseikai ÓÒÌ‡˘ÂÌ ÒËÒ-
ÚÂÏÓÈ ÙËÎ¸Ú‡ˆËË Ë ‚ÒÚÓÂÌÌ˚Ï ËÓ-
ÌËÁ‡ÚÓÓÏ. ëÔÂˆË‡ÎËÒÚ˚ ÍÓÏÔ‡ÌËË
Toshiba ÛÚ‚ÂÊ‰‡˛Ú, ˜ÚÓ ÊËÚ¸ ‚ Í‚‡-
ÚËÂ, „‰Â ÛÒÚ‡ÌÓ‚ÎÂÌ Ú‡ÍÓÈ ÍÓÌ‰ËˆË-
ÓÌÂ, ‚ÒÂ ‡‚ÌÓ ˜ÚÓ Í‡Ê‰˚È ‰ÂÌ¸ „Û-
ÎflÚ¸ ÔÓ ÎÂÒÛ. ÇÓ-‚ÚÓ˚ı, ÂÒÚ¸ ÍÓÌ‰Ë-

ˆËÓÌÂ˚, ÍÓÚÓ˚Â ÒÔÓÒÓ·Ì˚ ÔÓ‰‡-
‚‡Ú¸ Ò‚ÂÊËÈ ‚ÓÁ‰Ûı. ç‡ÔËÏÂ, Í‡-
Ì‡Î¸Ì˚Â Á‡·Ë‡˛Ú Ò ÛÎËˆ˚ ‡Ê ‰Ó
30% ‚ÓÁ‰Ûı‡.

4 äÓÌ‰ËˆËÓÌÂ˚ ÔÓ˜ÂÏÛ-ÚÓ
Ò˜ËÚ‡˛ÚÒfl Ó˜ÂÌ¸

ÌÂÌ‡‰ÂÊÌÓÈ ÚÂıÌËÍÓÈ. 
íÓ «ÚÂÍÛÚ», ÚÓ ÎÓÏ‡˛ÚÒfl!
àÌÚÂÂÒÌÓ, ÒÎÓÊÌÓ ÎË 
Á‡ ÌËÏ Ûı‡ÊË‚‡Ú¸?

éÍÓÎÓ 95% ÌÂËÒÔ‡‚ÌÓÒÚÂÈ ‚ ‡·Ó-
ÚÂ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ‡ ‚ÓÁÌËÍ‡ÂÚ ËÁ-Á‡ ÌÂ-
Ô‡‚ËÎ¸ÌÓ„Ó ÏÓÌÚ‡Ê‡. ÖÒÎË ÍÎËÏ‡-
ÚË˜ÂÒÍÛ˛ ÒËÒÚÂÏÛ ÌÂ„‡ÏÓÚÌÓ ÛÒÚ‡-
ÌÓ‚ËÚ¸, ÏÓÊÂÚ ÔÓËÁÓÈÚË ÛÚÂ˜Í‡
ÙÂÓÌ‡, Á‡„flÁÌÂÌËÂ ÚÂÔÎÓÓ·ÏÂÌÌË-
ÍÓ‚ Ë ‚ÂÌÚËÎflÚÓÓ‚, Á‡ÒÓÂÌËÂ ‰Â-
Ì‡ÊÌÓÈ ÒËÒÚÂÏ˚. ùÚË Ì‡Û¯ÂÌËfl
ÔÓ‚Ó‰flÚ Í ÚÓÏÛ, ˜ÚÓ ıÓÎÓ‰ÓÔÓËÁ‚Ó-
‰ËÚÂÎ¸ÌÓÒÚ¸ ÛÒÚÓÈÒÚ‚‡ ÒÌËÊ‡ÂÚÒfl, ‡
ÚÂÔÎÓÓ·ÏÂÌÌËÍ ‚ÌÛÚÂÌÌÂ„Ó ·ÎÓÍ‡
Ó·ÏÂÁ‡ÂÚ. äÓÌ‰ËˆËÓÌÂ Ì‡˜ËÌ‡ÂÚ
«ÚÂ˜¸». ÇÒÂ ˝ÚÓ ÏÓÊÂÚ ÌÂ ÚÓÎ¸ÍÓ ÒÓ-
Í‡ÚËÚ¸ ÒÓÍ ‡·ÓÚ˚ ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ‡,
ÌÓ Ë Ì‡‚ÒÂ„‰‡ ‚˚‚ÂÒÚË Â„Ó ËÁ ÒÚÓfl.

ëÚ‡‡ÈÚÂÒ¸ ÔËÓ·ÂÚ‡Ú¸ ÍÎËÏ‡ÚË-
˜ÂÒÍÛ˛ ÚÂıÌËÍÛ ‚ ÒÔÂˆË‡ÎËÁËÓ‚‡Ì-
Ì˚ı ÍÓÏÔ‡ÌËflı. í‡Ï ‚˚ ÔÓÎÛ˜ËÚÂ
„‡ÏÓÚÌÛ˛ ÍÓÌÒÛÎ¸Ú‡ˆË˛ Ë ÔÓÙÂÒ-
ÒËÓÌ‡Î¸Ì˚È ÏÓÌÚ‡Ê.

Ä Ûı‡ÊË‚‡Ú¸ Á‡ ÒÓ‚ÂÏÂÌÌ˚ÏË ÍÓÌ-
‰ËˆËÓÌÂ‡ÏË ÌÂÒÎÓÊÌÓ. ÖÒÎË ÏÓ-
‰ÂÎ¸ ÛÒÚ‡ÌÓ‚ÎÂÌ‡ ‰ÓÏ‡, ÒÚÓËÚ Â„Û-
ÎflÌÓ (‡Á ‚ ÚË ÏÂÒflˆ‡) ˜ËÒÚËÚ¸
ÙËÎ¸Ú˚, ‡ÁÏÂ˘ÂÌÌ˚Â ÔÓ‰ ÎËˆÂ‚ÓÈ
Ô‡ÌÂÎ¸˛ ‚ÌÛÚÂÌÌÂ„Ó ·ÎÓÍ‡. äÓÏÂ
ÚÓ„Ó, ÊÂÎ‡ÚÂÎ¸ÌÓ ‡Á ‚ „Ó‰ ‚˚Á˚‚‡Ú¸
ÒÔÂˆË‡ÎËÒÚÓ‚ ‰Îfl ÔÓ‚Â‰ÂÌËfl ˜ËÒÚ-
ÍË, ‰Ë‡„ÌÓÒÚËÍË Ë ‰ÓÁ‡Ô‡‚ÍË ÙÂÓ-
ÌÓÏ ‚‡¯Â„Ó ÍÓÌ‰ËˆËÓÌÂ‡. ãÛ˜¯Â
‰ÂÎ‡Ú¸ ˝ÚÓ ‚ÂÒÌÓÈ, ÔÂÂ‰ Ì‡˜‡ÎÓÏ
Ê‡ÍÓ„Ó ÒÂÁÓÌ‡.
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Четыре наивных вопроса
о секретах работы
кондиционера

Выпуск подготовили Светлана ДАНИЛОВА и Татьяна УЛАНОВА.
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